
VOTRE VITRINE : OUTIL DE COMMUNICATION

RENDRE SA VITRINE ATTRACTIVE

LA VITRINE « PARFAITE » : l’art de l’étalage



VOTRE VITRINE : OUTIL DE COMMUNICATION

Les techniques de base: partir de la perception du consommateur

Objectif général ȡ ÁÔÔÉÒÅÒ ÌȭÁÔÔÅÎÔÉÏÎ ÄÕ ÃÏÎÓÏÍÍÁÔÅÕÒȟ ÐÒÏÖÏÑÕÅÒ ÌÅ ÄïÓÉÒȟ ÁÍÅÎÅÒ ÌȭÁÃÔÅ 
ÄȭÁÃÈÁÔ

2ïÆÌÅØÉÏÎÓ ÓÕÒ ÌÁ ÄïÆÉÎÉÔÉÏÎ ÄȭÕÎÅ ÖÉÔÒÉÎÅȟ ÓÏÎ ÒĖÌÅȟ ÓÅÓ ÉÍÐÁÃÔÓȢ
Comment focaliser les regards des passants ?
Les motivations de la clientèle.
,Á ÖÉÔÒÉÎÅ ȡ ÒÅÆÌÅÔ ÄÅ ÌȭÏÆÆÒÅȢ
la connaissance des produits : produits phares.
,Á ÆÒïÑÕÅÎÃÅ ÄÅ ÍÏÄÉÆÉÃÁÔÉÏÎ ÄȭÕÎÅ ÖÉÔÒÉÎÅȢ

La présentation visuelle, base de la commercialisation

1ÕȭÅÓÔ-ce que la présentation visuelle ? Les grandes étapes.
,ȭÁÍïÎÁÇÅÍÅÎÔ ȡ ÌÅ ÒÅÌÉÅÆȟ ÌȭÅÓÐÁÃÅȟ ÌÅ ÆÏÎÄ ÄÅ ÌÁ ÖÉÔÒÉÎÅȢ
La couleur : primaires, secondaires, complémentaires, les couleurs chaudes, les 
ÃÏÕÌÅÕÒÓ ÆÒÏÉÄÅÓȟ ÌȭÈÁÒÍÏÎÉÅȟ ÌÅ ÃÏÎÔÒÁÓÔÅȢ ,ÅÓ ÒîÇÌÅÓ Û ÁÐÐÌÉÑÕÅÒȢ
,ȭïÃÌÁÉÒÁÇÅ ȡ ïÌïÍÅÎÔ ÄïÔÅÒÍÉÎÁÎÔȢ
La conception et la composition.
,ÅÓ ÓÕÐÐÏÒÔÓ ÄÅ ÌÁ ÐÒïÓÅÎÔÁÔÉÏÎ ɉÌÁ 0,6ȟ ÌÅ ÍÏÂÉÌÉÅÒȣɊ
Signalisation et affichage.
,ȭÉÍÐÏÒÔÁÎÃÅ ÄÅ ÌȭÁÆÆÉÃÈÁÇÅ ÄÕ ÐÒÉØȢ

Introduction : définition des besoins

Présentation des participants.
Définition des besoins.



,ÅÓ ÐÒÉÎÃÉÐÅÓ ÄÅ ÌȭïÔÁÌÁÇÅȢ
%ÔÕÄÅ ÄÅ ÌȭÅÓÐÁÃÅȢ
La présentation segmentée.
,ÅÓ ÄÉÆÆïÒÅÎÔÓ ÄÉÓÐÏÓÉÔÉÏÎÓȡ ÌÁ ÓÙÍïÔÒÉÅȟ ÌȭÁÓÙÍïÔÒÉÅȢ
,Å ÔÒÉÁÎÇÌÅ ÄȭÅÆÆÉÃÁÃÉÔïȢ
Définition du point central de la vitrine.
La mise en scène : choisir un thème, suivre  une saison.
Les mannequins : la répétition, la pyramide.
Objets (« les props ») et mobiliers.
,ȭÕÔÉÌÉÓÁÔÉÏÎ ÄÅ ÍÁÔïÒÉÁÕØȢ
Simplicité et attractivité.
,ÅÓ ÁÔÏÕÔÓ ÄȭÕÎÅ ÃÏÍÐÏÓÉÔÉÏÎ ÒïÕÓÓÉÅȢ

Lõart de lõ®talage

LA VITRINE  « PARFAITE »

Objectif général : ÁÐÐÌÉÑÕÅÒ ÌÅÓ ÔÅÃÈÎÉÑÕÅÓ ÄÅ ÂÁÓÅ ÄÅ ÌȭïÔÁÌÁÇÅ ÁÆÉÎ ÄÅ 
rendre sa vitrine la plus attractive possible 

La pratique

Étude de vitrines créées : analyse, critique, étude 
comparative

Mise en application des différentes théories étudiées



Supports pédagogiques

Modalit®s dõ®valuation de formation

Tour de table de clôture 
Evaluation collective 
Fiches de satisfaction

Mises en situation, pratique
Étude de documentation

Durée

1 jour soit 7 heures. 
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